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GERENCIA DE STOCKS

e Concepto de Stocks.
e Control de los Stocks.
e Control de los Costos.

e Calculo del Precio de Venta.
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EL CONTROL DE LOS INVENTARIOS

Los Inventarios tienen una
participacion significativa en el
capital invertido en los activos
del negocio, por Ilo que
demandan grandes sumas de
capital.

\ Deberan evitarse volumenes
63W it insuficientes para atender las ventas,
Q@d :.<a de Ila misma forma no se debe
il I T despreciar la necesidad de mantener
'IHUU"U[& volumenes adicionales (de seguridad)

como forma de atender imprevistos no
controlables.
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EL CONTROL DE LOS INVENTARIOS

Los factores de prevision
definen las cantidades econémicas
de material adecuadas a intervalos
de tiempo compatibles, entre

otros:
° Promedio mensual de
ventas.

e Rotacion de stocks.
e Stock de seguridad.
e Stock minimo.

e Stock maximo.

e Cantidad de compras.

e  Punto de equilibrio.
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i empresa, es necesario

isena

DESPUES DEL INVENTARIO

A Lic. Victor Aldana

7 -

EL CONTROL DE LOS INVENTARIOS
un sistema facil de control.

Para saber cuanto tengo en m
ordenar las cosas. De esta manera, al mismo tiempo, se d
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EL CONTROL DE LOS INVENTARIOS

Un buen control de stocks busca antes que nada,

ordenar sus Inventarios:

PRECIO
DETALLE CANTIDAD | UNITARIO TOTAL
DE COSTO

VALOR TOTAL DE INVENTARIOS
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DIFERENCIA ENTRE COSTOS Y GASTOS

Los Costos y los Gastos

Los costos presentan una porcion o parte del precio de adquisicion
de los articulos, propiedades o servicios, los cuales quedan diferidos
dentro de ellos, o se hacen presente solo en el momento de su
realizacion o venta. Esto es, se denomina costo, al valor de los
recursos economicos utilizados para la produccion de bienes o a Ia
prestacion de servicios.

Los gastos se constituyen erogaciones o desembolsos de dinero
que se aplican en un periodo en particular y que no forman parte del
costo. Representan mas que nada PERDIDAS.
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CONCEPTO DE GASTOS

Los gastos vienen a ser el valor de los recursos econdémicos
destinados a la comercializacion de los productos o servicios y a la
administracion y financiacion de la empresa, sin que los mismos
formen parte directa de dichos productos o servicios.

En la practica y particularmente en las empresas dedicadas a la
prestacion de servicios, resulta dificil en muchas ocasiones clasificar
algunos recursos consumidos como costos o gastos.
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CALCULO DEL PRECIO DE VENTA

‘i

El precio de venta es el valor monetario por el cual el producto o
servicio es colocado a venta. Debe ser un valor que cubra los costos
operativos, de comercializacion, de administracion, impuestos y que
contenga las utilidades deseadas.

Para su calculo es necesario conocer:

e El costo de la mercaderia y/o producto.

e Los gastos indirectos o gastos administrativos (Costo Fijo).
e Los impuestos.

e Utilidad deseada.
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GRAFICO DEL FLUJO DEL COSTO COMERCIAL HASTA EL
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El presente grafico representa a
los distintos pasos de los costos
sucesivos, sumados desde Ia
adquisicion de un articulo o
mercancia, hasta que quedan en
una situacion Iégicamente por los

posibles descuentos y utilidad
esperada por la empresa.
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EL FLUJO DEL COSTO COMERCIAL

1) EIl Costo de Lista o de Catalogo: Es el que
figura en los catalogos en forma general,

para todos los consumidores, sin ninguna
concesion particular alguna.

2) EI Costo de Recargo o Descuento: Se refiere a
los recargos que eventualmente puede sufrir

una mercaderia que se compra en razon de Ila
distancia del plazo de pago o de vencimiento,
etc.

Inversamente los descuentos son ventajas
que se obtienen sobre el precio de lista, en
razon del volumen de la compra, de Ia forma
de pago y de la frecuencia de las compras.

3) Costo de Adquisicion o de Factura: Es el costo
final que se paga por la adquisicion de una
mercaderia, segun factura puesta en
almacén.
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3)
4)

5)

6)

EL FLUJO DEL COSTO COMERCIAL

Costo de Adquisicion o de Factura

Costo de Transporte o Flete: Es lo que se paga
por el traslado de la mercaderia adquirida

desde el lugar de la compra al local del
comprador.

Costo de Acondicionamiento: Se llama asi a los
diversos gastos que se hacen para mantener la
mercaderia en condiciones de ser vendida. Se
refieren a las instalaciones, estanterias,
envasamiento, guardiania, seguro, etc.

Costo de Almacén o de Stock: Es el costo ya
acumulado de la mercaderia en aptitud de ser
vendida a terceros.

Hasta aqui todos los costos sucesivos, son costos reales,
debidamente sustentados y aplicables directamente al objeto
que se adquiere .
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EL FLUJO DEL COSTO COMERCIAL

6)
7)

8)

9)

Costo de Almacén o de Stock

Costo _de Operacion o Gastos Generales: Se
refiere a un recargo proporcional que debe

agregarse al costo real, con el proposito de su
recuperacion.

Costo de Distribucion: Son aquellos gastos que
normalmente se les llama "Gastos de Ventas”,
y que son los que se mueven de acuerdo a la
intensidad de la venta, de los que deben de ser
proporcionales como por ejemplo: impuestos,
comisiones de ventas, etc.

Costo Técnico: Se le Illama asi al costo
imaginario que resulta de acumular los costos
reales y los costos de recuperacion. El costo
técnico representa algo asi como el costo total
supuesto, sobre el que ya se puede calcular Ia
utilidad que el comerciante o la empresa segin
los casos, desea obtener.
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EL FLUJO DEL COSTO COMERCIAL

9) Costo Técnico

10) Utilidad Deseada o Margen de Utilidad: Toda
actividad comercial tiene un objetivo, Ia

obtencion de un Iucro o ganancia, que
generalmente se estima y prevé, a base de un
porcentaje de utilidad, calculando una veces
sobre el total de las ventas, u otras veces sobre
el costo de cada articulo, pero siempre
representa el ultimo recargo después del cual
viene el precio de venta.

11) Precio_de Venta Bruto: Representa la cuspide
de la curva del flujo del costo, y es el importe
que se debe de calcular técnicamente, para
recuperar tanto el costo de adquisicion, los
costos sucesivos y un porcentaje adecuado de
los gastos de administracion y los gastos de
venta y finalmente el rendimiento justo que se
espera.
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EL FLUJO

11)
12)

13)

DEL COSTO COMERCIAL

Costo de Almacén o de Stock

Los Recarqgos o Descuentos en Ventas : La
empresa puede realizar algunos recargos

sobre las mercaderias que se venden, en razon
de la distancia, del plazo de pago o de
vencimiento, etc.

Caso contrario, nuevamente se decrece en la
curva del flujo del costo, cuando se hace
necesario incluir en nuestro calculo una
prevision para atender los posibles casos de
rebaja o de descuento, que en muchos casos
solicitan Jlos clientes, y que si no Ilos
tuviéramos en cuenta, a la postre resultaria
contraproducente los resultados previstos en
un precio estimado con los verdaderamente
efectivos.

El Precio Neto de Venta: Es el precio neto,
después de deducir la rebaja o el descuento
del precio de venta bruto.
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